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	REGLAMENTO DE PREPARATORIOS
	FACULTAD DE NEGOCIOS INTERNACIONALES


Del Reglamento de Trabajos de grado:
Art.34. Obligatoriedad. Todo Estudiante, finalizado su PLAN DE ESTUDIOS, debe cumplir una de las opciones siguientes para optar el título profesional en Negocios Internacionales:

34.1 
Proyecto de Grado


34.2
Prácticas Empresariales
34.3
Exámenes Preparatorios

34.4    Auxiliar de investigación

CAPÍTULO IV EXÁMENES PREPARATORIOS
Art. 42
 Concepto. Los exámenes preparatorios constituyen una  opción de grado en la que el estudiante acredita madurez en su formación académica y criterio profesional. Tendrán un alto contenido cognitivo, procedimental y argumentativo y el estudiante los podrá presentar una vez aprobadas las asignaturas del plan de estudios  que integren el área respectiva.

Art. 43 Objetivos. Son objetivos de los Exámenes Preparatorios:

43.1
Auscultar la capacidad del estudiante para comprender y aplicar en forma  idónea los
conocimientos adquiridos durante su formación profesional

43.2
Ofrecer al estudiante un contexto académico en el que sustente y muestre dominio en conocimientos generales y específicos desde la fundamentación conceptual y especializada que acrediten que es competitivo para el ejercicio profesional. 

43.3
Garantizar que la formación profesional del estudiante evidencia elementos misionales de la Universidad Santo Tomás y de la Facultad de Negocios Internacionales.

Parágrafo 1. Para realizar los preparatorios el estudiante debe pasar carta al comité de trabajos de grado informando sobre la escogencia de esta opción de grado.

Parágrafo 2. Los Exámenes Preparatorios se presentarán de forma individual, en forma oral y ante un jurado integrado por dos (2) docentes designados por el Decano de Facultad.

Art. 44.
De los Jurados. Los jurados de los Exámenes Preparatorios nombrados por el Decano de Facultad, deberán ser por lo general docentes de tiempo completo y medio tiempo de la Facultad de Negocios Internacionales, que dominen el área objeto de evaluación. El Decano de la Facultad podrá asistir o formar parte del jurado, cuando lo estime conveniente.

Art. 45.
Número de Exámenes Preparatorios.  El estudiante que aspire al título profesional a través de esta opción debe presentar tres (3) Exámenes Preparatorios, en las áreas de: Formación Profesional,  Económica, y  Administrativa Jurídica, de las asignaturas contenidas en su Plan de estudios.

Parágrafo: El orden de los Exámenes Preparatorios se ajustará a la aprobación de las asignaturas del Área respectiva.

Art. 46.
Presentación de los Exámenes Preparatorios. Para la presentación de cada Examen Preparatorio el estudiante debe cumplir los siguientes requisitos.
46.1
Haber cursado y aprobado todas las asignaturas del área respectiva

46.2
Inscribirse en la Facultad con diez (10) días calendario de anticipación a la fecha del examen 

46.3
Cancelar en Sindicatura los derechos correspondientes previa autorización del Decano de Facultad, o del secretario de la División y entregar en la secretaria de la Facultad copia del pago, para que el coordinador de trabajos de grado ordene la realización del preparatorio

46.4
Presentarse el día, hora y lugar señalados por la Facultad. El Examen Preparatorio que no se presentare en la fecha señalada se considerará perdido y para presentarlo de nuevo deberá cumplir los requisitos previstos para presentación de los Exámenes Preparatorio no antes de treinta (30) días calendario y cancelarlo nuevamente

46.5
Identificarse si fuere necesario 

Parágrafo 1. Quien no aprobare uno de los exámenes lo podrá volver a presentar, no antes de treinta (30) días calendario, previa inscripción en la secretaría de la Facultad y nuevo pago en Sindicatura.

Parágrafo 2. Perdido por segunda vez, podrá presentarlo sólo después de otros treinta (30) días calendario, debiéndolo cancelar nuevamente.

Parágrafo 3. Si lo pierde por tercera vez, el aspirante debe dirigirse al Consejo de la Facultad, que estudiará y resolverá lo pertinente a la opción de grado.

Parágrafo 4. Iniciada la presentación de los Exámenes Preparatorios, el estudiante dispondrá de ocho meses (8) para la presentación de todos los Exámenes Preparatorios. Quien no finalizare sus preparatorios en los ocho (8) meses previstos para este fin, se acogerá a la determinación del Comité de Trabajos de Grado en cuanto a la anulación de los Exámenes Preparatorios presentados y deberá elegir otra opción de grado.

Parágrafo 5. El egresado que aspire a optar el título profesional por esta opción deberá culminarla, sin excepción, antes de cumplirse el plazo de dos (2) años de que habla el artículo 76 del Reglamento Estudiantil de la Universidad, el cual se cuenta a partir del momento en que el estudiante termina la totalidad de las asignaturas del plan de estudios.

Parágrafo 6. Después de aprobado un preparatorio, el siguiente lo podrá matricular inmediatamente, si así lo estima conveniente.

Art. 47.
Calificación de los Exámenes Preparatorios. La calificación de los Exámenes Preparatorios  será APROBADO o NO APROBADO.

Los jurados calificarán de inmediato el Examen Preparatorio, firmarán el Acta correspondiente y la devolverán a la Facultad para que el estudiante continúe con el proceso.

Una vez presentado y aprobado el último Examen Preparatorio el estudiante debe cumplir con los trámites administrativos establecidos para optar el grado.

Art. 48  Temática para los Exámenes Preparatorios
48.1 ÁREA DE FORMACIÓN PROFESIONAL

INTRODUCCIÓN AL COMERCIO

TEORÍA DEL COMERCIO INTERNACIONAL

POLÍTICA COMERCIAL

· Barreras arancelarias

· Barreras no arancelarias

· Clasificación arancelaria

· Liquidación de tributos aduaneros

· Franja de precios y aranceles variables

· Valoración aduanera

· Normas de origen

IMPORTACIONES

· Marco legal del comercio exterior colombiano

· Marco institucional del comercio exterior colombiano

· Modalidades de importación

· INCOTERMS

DISTRIBUCIÓN FÍSICA INTERNACIONAL

· Logística Internacional 

· Tercerización Logística

· Logística de la Distribución Física Internacional

· Componentes de la D.F.I.

· Costos de la D.F.I.

EXPORTACIONES

· Modalidades de exportación

· Incentivos a las Exportaciones

· Régimen cambiario de la exportaciones

· Medios de pago internacional 

TRANSPORTES INTERNACIONALES

· Modos de Transporte

· Puertos y terminales

· Programación de embarques

· Contratos y documentos

MERCADEO GENERAL

· Conceptos generales sobre mercadotecnia

· Clases de Mercadeo

·  Mezcla de la mercadotecnia

FINANZAS INTERNACIONALES

· Balanza de Pagos

· Tipo de Cambio

· Mercado de Divisas

· Mercados Financieros

MERCADEO INTERNACIONAL

· Macroambientes

· Importancia del Mercadeo Internacional

· Sistema de inteligencia de mercados - INTELEXPORT

· Matrices para selección de mercados

· Investigación de mercados internacionales

·   Canales de distribución internacional

INTEGRACIÓN ECONÓMICA

· Formas de integración

· Principios de la integración

· ALCA  / CAN / MERCOSUR / CARICOM / G3 /

ÁREAS DE MERCADO I

· Elementos de comercialización 

· Mecanismos de la relaciones comerciales

ÁREAS DE MERCADO II

· Características sobresalientes de los mercados europeos y asiáticos

· Entorno económico

· Entorno cultural

· Entorno político y legal

ACUERDOS Y BLOQUES COMERCIALES

· Foros de coordinación y cooperación que apoyan los acuerdos internacionales

· CEPAL /  UNCTAD /  SELA

GERENCIA DE NEGOCIOS INTERNACIONALES

· Planes de internacionalización 

· Promoción y comunicación 

· Selección y segmentación 

· Consorcios de exportación 

PROTOCOLO Y ETIQUETA

· Comunicaciones Empresariales

· Imagen del ejecutivo

· Etiqueta internacional

48. 2  ÁREA ECONÓMICA
FUNDAMENTOS DE ECONOMÍA

· Escuelas y doctrinas

· Conceptos generales.

MICROECONOMÍA

· Teoría del consumidor

· Teoría del productor

· Teoría de los costos de producción

· Tipos de mercado

MACROECONOMÍA

· Fundamentos de la macroeconomía

· Enfoque y análisis

· Marco conceptual de la política económica

· Fines, objetivos, instrumentos y políticas

· Política monetaria, Política fiscal, Política Cambiaria y política comercial

· Fundamentos, instrumentos e incentivos

COYUNTURA ECONÓMICA

· Tratados de integración económica

· Análisis coyuntural

· Tendencias económicas internacionales

· Finanzas internacionales.

48.3 ÁREA ADMINISTRATIVA

ADMINISTRACIÓN I Y II

· Las funciones administrativas

· Planeación

· Organización

· Integración

· Dirección

· Control

· Toma de decisiones

· Liderazgo

· Técnicas modernas gerenciales

SEMINARIO DE FORMACIÓN EMPRESARIAL

· Teoría empresarial

· Creatividad

· Plan de negocios

· Innovación

· Estilos gerenciales

48. 4 ÁREA JURÍDICA
FUNDAMENTOS JURÍDICOS

· Organización del Estado Colombiano

· Principios, derechos, garantías y deberes

· Acción de tutela

· Acción de cumplimiento

· Acción de grupo

· Acción popular

· Elementos esenciales del derecho

· Contratos comerciales

· Contratos civiles

DERECHO COMERCIAL Y LABORAL

· Historia del derecho mercantil

· Generalidades del derecho mercantil

· Comerciantes y asuntos de comercio

· Sociedades mercantiles (constitución, tipos, requisitos, disolución y liquidación)

· Títulos valores

· Generalidades del derecho laboral

· El contrato individual de trabajo

· El salario

· Prestaciones sociales

DERECHO ADUANERO

· Legislación Aduanera

· Sujetos de la actuación aduanera

· Actividades aduaneras básicas (autorización, habilitación e inscripción).

· Las notificaciones

· Infracciones aduaneras (clases)

· Régimen Sancionatorio (clases de sanciones, caducidad, prescripción, gradualidad, procedimiento, recursos)

· Aprehensión, decomiso (procedimiento, pruebas, recursos)

DERECHO INTERNACIONAL ECONÓMICO Y RELACIONES ECONÓMICAS INTERNACIONALES

· Legislación internacional

· Organismos Económicos internacionales

· Acuerdos – tratados internacionales

· Procedimiento, acciones ante la OMC

